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ภาพรวมประเภทพารท์เนอรกั์บทาง ECOUNT 
 

 

 ประเภท A ประเภท B 
บรกิารอบรมและสนับสนุ

นลูกค้า 
จัดโดยพาร์ทเนอร์ จัดโดย ECOUNT 

การนัตีข้ันต่า 20 subscriptions/ครึ่งปี 6 subscriptions/ครึ่งปี 

แพ็คเกจเริม่ต้น 
เร่ิมต้นแพ็คเกจราย 3 เดือน 

จ าเปน็ส าหรับการอบรม* 
เร่ิมต้นแพ็คเกจราย 3 เดือน 
จ าเปน็ส าหรับการอบรม* 

ค่าคอมมิชชั่น 

- ส ำหรับลูกค้ำท่ีสมัครใช้งำนปีแรก: 

50% ของค่าสมัครใช้บริการ 

- ส ำหรับลูกค้ำท่ีสมัครใช้งำนเป็นปีท่ีสอง: 

30% ของค่าสมัครใช้บริการ 

- ส ำหรับลูกค้ำท่ีสมัครใช้งำนเป็นปีท่ีสำม: 

20% ของค่าสมัครใช้บริการ 

ลูกค้ำท่ีสมัครใช้งำนในสำมปีแรก: 
20% ของค่าสมัครใช้บริการ 

ระยะเวลาการช าระเงิน 

- หากค่าคอมมิชช่ันท้ังหมดเกิน 35,000 
บาท 

ค่าคอมมิชช่ันจะถูกช าระเดือนต่อเดือน 

- หากค่าคอมมิชช่ันท้ังหมดน้อยกว่า 
35,000 บาท 

ค่าคอมมิชช่ันจะถูกช าระเปน็รายปี 

- หากค่าคอมมิชช่ันท้ังหมดเกิน 7,000 
บาท 

ค่าคอมมิชช่ันจะถูกช าระเดือนต่อเดือน 

- หากค่าคอมมิชช่ันท้ังหมดน้อยกว่า 7,000 
บาท ค่าคอมมิชช่ันจะถูกช าระเปน็รายปี 

ข้ันตอนการช าระเงิน โอนเข้าบัญชีธนาคาร โอนเข้าบัญชีธนาคาร 

* แพ็คเกจเร่ิมต้น 3 เดือนสำมำรถเป็นกำรสมัครของพำร์ทเนอร์เองหรือส ำหรับลูกค้ำใหม่ของพำร์ทเนอร์ 
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พารท์เนอรกั์บทาง EOUNT – ประเภท A 
 
บทบาทของพารท์เนอร ์ 

● ด าเนินการขายส าหรับลูกค้ารายใหม่ 
รวมถึงด าเนินการอบรมและสนับสนุนการใช้งานให้แก่ลูกค้าท่ีสมัครใช้งานผ่านพาร์ทเนอร์ 

● ด าเนินการด้านการตลาดภายในประเทศ ซ่ึงรวมถึงแต่ไม่จ ากัดเพียงการโฆษณา PPC 
โฆษณาบนช่องทางโทรทัศน์/วิทยุ/ออนไลน์ การแนะน าเครือข่าย และอ่ืนๆ 

 

บทบาทของ ECOUNT  

● ด าเนินการจัดการ อัพเกรด และบ ารุงรักษาระบบ ERP 

● จัดท าแนวทางทางการตลาดและข้อมูลบางส่วนท่ีจ าเป็นด้านการตลาด 

● อนุญาตให้ใช้โลโก้และช่ือของ ECOUNT ส าหรับวัตถุประสงค์ทางการตลาดเท่านั้น 

 

เง่ือนไขและการนัตีข้ันต่า 

● พาร์ทเนอร์ตกลงท่ีจะรับประกันการท ายอดสมัครใช้บริการข้ันต่า 20 รายภายในระยะเวลาคร่ึงป ี

o หากพาร์ทเนอร์ไม่บรรลุเปา้หมายการสมัครสมาชิกภายในระยะเวลาครึ่งป ีECOUNT 
สามารถยุติสัญญาและพาร์ทเนอร์จะเสียสิทธิ์ในการรับรายได้จากการแนะน าลูกค้าท่ีแนะน าในอนาคต 

o การันตีข้ันต่าสามารถสามารถพิจารณาปรับเปล่ียนได้หลังจากส้ินสุดปแีรก 

● ECOUNT จะเก็บค่าคอมมิชช่ันส าหรับการสมัครสมาชิก 20 รายแรกไว้เปน็ค่ามัดจ า 

o หากพาร์ทเนอร์ไม่บรรลุเปา้หมายยอดการสมัครสมาชิก 20 รายภายในครึ่งปแีรก 
การเปน็พาร์ทเนอร์จะถูกยกเลิก และจะไม่มีการช าระค่าคอมมิชช่ัน 

o หากพาร์ทเนอร์บรรลุเป้าหมายยอดการสมัครสมาชิก 20 ราย ECOUNT 
จะช าระค่ามัดจ าท่ีหักไว้เปน็ค่าคอมมิชช่ัน 

 

คอมมิชชั่น (ต่อการสมัครสมาชิก/subscription)  

● ส าหรับสมาชิกท่ีสมัครปแีรกท่ีใช้งานอยู่: 50% ของค่าสมัครใช้บริการ  

● ส าหรับสมาชิกท่ีสมัครปท่ีีสองท่ีใช้งานอยู่: 30% ของค่าสมัครใช้บริการ 

● ส าหรับสมาชิกท่ีสมัครปท่ีีสามข้ึนไปท่ีใช้งานอยู่: 20% ของค่าสมัครใช้บริการ 

 

เง่ือนไขการสมัครสมาชิก 

● ผู้สมัครสมาชิกจะสมัครในแพ็คเกจรายปท่ีีราคา 18,700 บาทต่อป ี
การสมัครสมาชิกแพ็จเกจรายเดือนจะสามารถท าได้ต่อเมื่อมีการยินยอมจากทาง ECOUNT เท่านั้น 

● ผู้สมัครสมาชิกจะช าระค่าบริการให้กับทาง ECOUNT โดยตรงผ่านช่องทางการโอนช าระเงินเข้าบัญชีธนาคาร 

 

เง่ือนไขการช าระเงิน 

● หากมูลค่าคอมมิชช่ันท้ังหมดเกิน 35,000 บาท ค่าคอมมิชช่ันจะถูกช าระเปน็รายเดือน 

● หากมูลค่าคอมมิชช่ันท้ังหมดน้อยกว่า 35,000 บาท ค่าคอมมิชช่ันจะถูกช าระเปน็รายปี 
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พารท์เนอรกั์บทาง ECOUNT – ประเภท B 
 
บทบาทของพารท์เนอร ์

● ด าเนินกิจกรรมการขายส าหรับลูกค้ารายใหม่ 

● ด าเนินการด้านการตลาดภายในประเทศ ซ่ึงรวมถึงแต่ไม่จ ากัดเพียงการโฆษณา PPC 
โฆษณาบนช่องทางโทรทัศน์/วิทยุ/ออนไลน์ การแนะน าเครือข่าย และอ่ืนๆ 

 

บทบาทของ ECOUNT 

● ด าเนินการอบรมและให้ค าปรึกษาการใช้งานระบบแก่ลูกค้า 

● จัดการ อัพเกรด และบ ารุงรักษาระบบ ERP 

● จัดท าแนวทางทางการตลาดและข้อมูลบางส่วนท่ีจ าเป็นด้านการตลาด 

● อนุญาตให้ใช้โลโก้และช่ือของ ECOUNT ส าหรับวัตถุประสงค์ทางการตลาดเท่านั้น 

 

เง่ือนไขและการนัตีข้ันต่า 

● พาร์ทเนอร์ตกลงท่ีจะรับประกันการท ายอดสมัครใช้บริการข้ันต่า 6 รายภายในระยะเวลาคร่ึงปี 

o หากพาร์ทเนอร์ไม่บรรลุเปา้หมายการสมัครสมาชิกภายในระยะเวลาครึ่งป ีECOUNT 
สามารถยุติสัญญาและพาร์ทเนอร์จะเสียสิทธิ์ในการรับรายได้จากการแนะน าลูกค้าท่ีแนะน าในอนาคต  

o การันตีข้ันต่าสามารถสามารถพิจารณาปรับเปล่ียนได้หลังจากส้ินสุดปแีรก 

● ECOUNT จะเก็บค่าคอมมิชช่ันส าหรับการสมัครสมาชิก 6 รายแรกไว้เปน็ค่ามัดจ า 

o หากพาร์ทเนอร์ไม่บรรลุเปา้หมายยอดการสมัครสมาชิก 6 รายภายในครึ่งปแีรก 
การเปน็พาร์ทเนอร์จะถูกยกเลิก และจะไม่มีการช าระค่าคอมมิชช่ัน 

o หากพาร์ทเนอร์บรรลุเป้าหมายยอดการสมัครสมาชิก 6 ราย ECOUNT 
จะช าระค่ามัดจ าท่ีหักไว้เปน็ค่าคอมมิชช่ัน 

 

คอมมิชชั่น (ต่อการสมัครสมาชิก/subscription)  

● สมาชิกท่ีสมัครในสามปีแรก: 20% ของค่าสมัครใช้บริการ 

 

เง่ือนไขการสมัครสมาชิก 

● ผู้สมัครสมาชิกจะสมัครในแพ็คเกจรายปท่ีีราคา 18,700 บาทต่อป ี
การสมัครสมาชิกแพ็จเกจรายเดือนจะสามารถท าได้ต่อเมื่อมีการยินยอมจากทาง ECOUNT เท่านั้น 

● ผู้สมัครสมาชิกจะช าระค่าบริการให้กับทาง ECOUNT โดยตรงผ่านช่องทางการโอนช าระเงินเข้าบัญชีธนาคาร 

 

เง่ือนไขการช าระเงิน 

● หากมูลค่าคอมมิชช่ันท้ังหมดเกิน 7,000 บาทต่อคร่ึงปี ค่าคอมมิชช่ันจะถูกช าระเปน็รายเดือน 

● หากมูลค่าคอมมิชช่ันท้ังหมดต่ากว่า 7,000 บาทต่อคร่ึงป ีค่าคอมมิชช่ันจะถูกช าระเปน็รายป ี 
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แบบฟอรม์สมัครการเป็นพารท์เนอรร์ว่มกับ ECOUNT 
⮚ ข้อมูลติดต่อ 

 

ชื่อ-สกุล:  อีเมล:  

เบอรโ์ทรศพัท์:   เบอรโ์ทรศพัท์มอืถือ:   

Skype ID:  

ท่ีอยู่:   

ท่านสมคัรในนามบุคคลหรือนิติบุคคล  บุคคล  นิติบุคคล 

ท่านเปน็ท่ีปรกึษาหรอืไม ่  ใช่  ไม ่

ท่านเปน็สมาชิกของ ECOUNT แล้วหรือไม ่  ใช่  ไม ่

 

⮚ ข้อมูลบรษัิท 
 

ชื่อบริษัท:   วันจดทะเบยีนจัดต้ัง:  

ชื่อประธานบริษัท:   วันจดทะเบยีนจัดต้ัง:   

ยอดขายต่อป ี(บาท):  สนิทรัพย์ท้ังหมด (บาท):  

ท่ีอยู่บริษัท:  
 

อุตสาหกรรม:  

ผลิตภัณฑ์ของบริษัท  

เปา้หมายการเปน็ 

พารเ์นอร์: 
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หมำยเหตุ: 
โปรดแนบส ำเนำเอกสำรทำงกำรท่ีออกโดยหน่วยงำนท่ีรองรับว่ำเปน็นติิบุคคลท่ีจดทะเบยีนถกูต้องตำมกฎหมำย 
(เช่น หนังสอืรับรองบริษัท, ภ.พ. 20) 

 

⮚ แผนการขาย 

ใครเปน็เปา้หมายหลักของ ECOUNT ERP? 

 

 
การแบ่งกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 

■ จ านวนบริษัทแยกตามขนาด (ธุรกิจขนาดย่อม vs. ธุรกิจขนาดกลาง) และตามประเภทอุตสาหกรรม 
(ผลิต, จัดจ าหนา่ย, บรกิาร, อ่ืน ๆ) (ตัวเลขหรืออัตราสว่นโดยประมาณ (%)) 

 

 

 

■ อุตสาหกรรมประเภทใดท่ีท่านถือว่าเปน็เปา้หมายหลัก 
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■ จ านวนหรือขอบเขตจ านวนของลกูค้าเปา้หมายท่ีกล่าวถึงจากข้อก่อนหนา้ 

 

 

 

กลยุทธ์ทางการตลาดและการขาย 

 

■ ท่านจะดึงดดูบริษัทต่างๆในเปา้หมายหลักได้อยา่งไร 
โปรดอธิบายแผนทางการตลาดและการขายโดยละเอียด 
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⮚ แผนการสนับสนุนและอบรมลูกค้า
จ ำเปน็ต้องระบุเมื่อสมคัรพำร์ทเนอร์ประเภท A เท่ำนั้น
 

ปจัจุบัน ส านักงานใหญ่ในประเทศเกาหลีได้จัดเตีรยมการขาย/อบรมนอกสถานท่ีให้กับลูกค้าท่ีร้องขอ 
ทีมสนับสนุนลูกค้าท่ีส านักงานใหญ่ดูแลการให้ค าปรึกษาทางโทรศัพท์ ตอบอีเมล 
และตอบค าถามกระทู้ออนไลน์ท่ีลูกค้าลงทะเบียนเข้ามาในระบบ 
เราพยายามอย่างเต็มท่ีในการให้ค าปรึกษาทางโทรศัพท์ระหว่างช่วงเวลาท าการ 
รวมถึงการตรวจสอบและตอบกลับอีเมล/กระทู้สอบถามออนไลน์จากลูกค้าอย่างสม่าเสมอ ด้วยเหตุนี้ 
เราจึงสามารถจัดการค าถามสนับสนุนการใช้งานได้อย่างทันท่วงที 
ค าถามท่ีได้รับการลงทะเบียนเข้ามาภายในช่วงเวลาท าการท้ังหมดจะได้รับการด าเนินการก่อนส้ินวัน 

 

โปรดอธิบายรายละเอียดท่ีท่านวางแผนในการจัดการ การข้ึนระบบ การอบรมและสนับสนุนลูกค้าให้ละเอียดมากท่ีสุด 

 

 

 


